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Capio

5.24COMISIONES

omisiones es el submenu de Zeus Inventario que provee todas las opciones bésicas requeridas
para poder configurar y ejecutar el calculo de las comisiones de vendedores.

Parametros de Comisién por Rentabilidad

Parametros de Comisién por Recaudo

Fuentes de Recaudo

Parametros de comision por Descuento vs Recaudo

Parametros de comisién de Recaudo por Vendedor y Tipo de Cliente
Parametros de comision por Descuento vs Recaudo Por Vendedor
Parametros de comisién por Rentabilidad vs Recaudo Por Vendedor
Clasificacidn de Vendedores

Configuracidn de vendedores

Liguidar comisiones

Medificacion de comisién

Establecer pagos por Vendedor

Comisiocnes Compartidas

Provision de la Comision

Comprobante de pago de comisiones

Exportar a la Noémina

El sistema para el calculo de comisiones de vendedores posee una gran variedad de posibilidades con el
objetivo de abarcar un gran nimero de requerimientos y necesidades de compafifas comerciales.
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5.24.1 PARAMETROS DE COMISION POR RENTABILIDAD

El sistema puede calcular comisiones de distintas maneras, una de ellas es basandose en el porcentaje de
rentabilidad, esto quiere decir que a cada {tem de una factura el sistema le va a calcular el porcentaje de
rentabilidad (%Rentabilidad = [Venta - Costo] * 100/ [Venta]) y tomando este antetior valor se buscara
su correspondiente porcentaje de comisién en una tabla de intervalos de porcentajes de rentabilidad y
comisién como en la siguiente ilustracion.

% Rentabilidad Inicial % Rentabilidad Final % Comision
0 10 0
10 20 1
20 30 2.5
30 40 3
40 99999 5

Al entrar a esta opcién el sistema desplegard una ventana que nos permitird registrar los intervalos de
porcentajes de rentabilidad y comisiéon correspondiente.

@ Comisiones - Rentabilidad (32)

(o= |[=|

¥/| Rentabilidad (%) ©®)

Tabla de porcentajes (%] de comizidn sobre la rentabilidad
| %Benlniciall>=] |  %RenFinal{<) | % Camision |

Para ingresar nuevos intervalos de rentabilidad y porcentajes de comisiones debe presionar Clic en el

botén Nuevo que se encuentra en la barra de herramientas. En ese momento el sistema permitira el
ingreso de la informacién necesaria.
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@ Comisiones - Rentabilidad (%)

=N =l
Q@@

£] B
@ Rentabilidad (%)
Tabla de porcentajes [%) de comision sobre la rentabilidad
% Renlnicial [ >=] % RenFinal [ <] % Comizion
a 01 ]
& 0.1 nz i

Para eliminar un registro de esta opcién, se debe seleccionar el registro a borrar y luego presionar el

botén Eliminar . Posteriormente para que los cambios se guarden en la base de dados se debe

- :
presionar el botén Guardar .

1.1 PARAMETROS DE COMISION POR RECAUDO

El sistema tiene la posibilidad de castigar comisiones por recaudo, basindose en una tabla de intervalos
de dias y porcentaje de castigo como en la siguiente ilustracion:

Dia inicial Dia Final % Castigo
0 15 100
15 30 90
30 60 80
60 90 60
90 120 40
120 999999 0

En la imagen anterior se muestra una configuracion realizada, de tal forma que si un cliente paga su
factura con 35 dias de vencimiento provocaria que el vendedor de dicha factura solo se gane el 80% de
la comisién.

Al entrar a esta opcion, el sistema despliega una ventana la cual permitira el ingreso de la informacion
para la configuracion de los intervalos de dias y porcentaje de castigo.
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@ Comisiones - Recaudo (%)

>/ Recaudo (%)

=)
O®e®

Tahla de porcentajes (%] de comizion sobre el recaudo

| Dialnicial(z=] |

DiaFinal[ < ]

I % Comigion

Para ingresar los dias y porcentajes de castigo presione clic en el botén Nuevo y posteriormente
digite los datos del intervalo como se muestra en el siguiente grafico:

@ Recavdo (%)

OIOIOICIO)

Tabla de porcentajes [7) de comizion sobre el recaudo

Dia lnicial [ >=]

DiaFinal[ < ]

% Comision

.2 0

935333

100.00

Para eliminar un registro de esta opcién presione clic en el botdén Elminar . Luego proceda a

guardar los cambios presionando clic en el botén szrdm.

1.2 FUENTES DE RECAUDO

El sistema puede ser configurado para calcular comisiones por recaudo, y es posible configurar que solo
se le cancele al vendedor siempre y cuando los clientes hayan cancelado las facturas. Resulta atractivo
este tipo de configuracién pues el empleador asegura que nunca va a tener pérdidas por comisiones.

Nota: Generalmente cuando se estd cancelando una factura se esta utilizando un recibo de caja, pero
no siempre es asi, también es posible que se utilice una nota contable para bajar dicha factura. Por otro
lado el hecho que se esté dando de baja a una factura no significa que deba generar comisiones, por tal
razén se deben establecer politicas en los documentos de recaudo y definir cuales son las fuentes que en

realidad generaran comisiones.

La siguiente imagen muestra la ventana de captura para la seleccion de las fuentes de recaudo:

VA zeux
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@ Comisiones - Fuentes de Recaudo
@ Fuentes de Recaudo
Fuentes
Codigo Mombre Fuente =

el 00 A =
L | M m RECIBOS DE Cala
- 0z COMPROBANTES DE EGRESO

03 COMSIGNACIONES
| [ o4 NOTAS DEBITOS/CREDITOS BANCOS

|05 COMPROBAMTES Cala MENOR
| |08 NOTA CREDITO & PROVEEDORES
| O |o7 FACTURACION

|08 COMPRAS & CREDITO
| [ o NOTA CREDITO ANTICIPD CLIENTES

[ |10 RECIBO CHEQUES POSTDATADOS
L0 mn NOTAS DEBITO & CLIENTES
N =ik NOTAS CREDITO & CLIENTES

|13 APLICACION DEPOSITOS DE CLIENT
L[4 NOTAS DE CONTABILIDAD

|15 NOTA DEBITO & PROVEEDORES
L |18 Pa&GOS EM EFECTIVD
| [T NOTA DEBITO CLIENTES

|18 NOTAS BANCARIAS ACTIVOS FIJOS

|19 TRANSF.ELECT-PAGDS CONAYI -|

Al entrar a esta opcion el sistema despliega una ventana con todas las fuentes que estan creadas en el
sistema. Para poder seleccionar las fuentes que efectivamente generan comisiones presione clic en la
casilla de seleccién que se encuentran en la primera columna y posteriormente para que los cambios

queden guardados presione clic en el boton Guardar .

1.3 PARAMETROS DE COMISION POR DESCUENTO VS. RECAUDO

Los Parametros de comisién por Descuento vs. Recaudo es un tipo especial de calculo de comisiones
para aquellas empresas comerciales donde existe un acuerdo pactado con los vendedores, controlando
que tan flexible pueden ser los descuentos en las facturas y los dias de pagos de facturas, manteniendo
un equilibrio del porcentaje de comisiéon y el cruce del descuento vs los dfas de recaudo, como se
muestra en la siguiente imagen:
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Dias | 0-30 30-60 60-90
Descuentos
0-10 10 9 7
10-20 7 5
20-30 6 5 3

La tabla anterior muestra un equilibrio entre los descuentos, dias de recaudo y el porcentaje de
comisién, dando a entender que entre menos descuento y menos dias de recaudo serd mayor la
comisién, por ejemplo si una factura fue realizada con un porcentaje de descuento del 15% vy el cliente
cancela la factura a los 33 dias, esto quiere decir que el vendedor se estarfa ganando el 7% de comision.

F# Comisiones - Comisién Deto vs Recaudo o] @ (=)
/2/| Comisién Dcto vs Recavdo @
Descuento Descuento Dia vencimiento Dia vencimiento  Comision
Imicial Final inicial final Aplicada
| (i | 0.00 | 0 i 0.000
Camizidh Dcto vz Recauda
RanaoDescuenta »=0<5 =510 »=10+< 30
B| >= 000<¢ 500 5 3 2
»= B0O0< 1000 3 3 2
»= 10.00< 40,00 2 2 2

Al entrar a esta opcion, el sistema despliega una ventana que muestra una matriz cruzada donde la
primera columna identifica el intervalo de descuentos, los titulos de la segunda columna en adelante
identifican los intervalos de dfas de recaudo y finalmente las celdas que cruzan estas dos variables
anteriormente mencionadas sirven para registrar el porcentaje de comisién. Para digitar esta
informacion se debe ingresar los siguientes campos Descuento Inicial, Descuento Final, Dia venciniento Inicial,
Dia vencimiento final y Comision aplicada. Para guardar los cambios presione Clic en el boton Guardar que se

@
encuentra en la barra de herramientas ==,

Descuento Descuento Dia vencimiento Dia vencimiento  Comision
Inicial Final inmicial final Aplicada

20.00 | 30.00 | 70 90 | 3.000

Para eliminar un intervalo de la tabla, debe primero seleccionar con doble clic la celda que desea

eliminar y posteriormente presione el botén E/z'mz'ﬂm.

Inventario — Médulo de Comisiones

V2 zeux 6




7~ zeus

ZEUS Inventatio

1.4 PARAMETROS DE COMISION DE RECAUDO POR VENDEDOR Y TIPO DE
CLIENTE

Parametros de comision de Recaudo por vendedor y tipo de cliente es un modo especial de calculo de
comisiones para aquellas empresas comerciales donde existe un acuerdo pactado con los vendedores
que hacen labores de recaudo a una gran variedad de cliente los cuales no pueden ser tratados con
igualdad de condiciones y tienen que ser clasificado. En el maestro de clientes de contabilidad existe un
campo llamado tipo de cliente el cual es pieza fundamental para la configuracién de este tipo de calculo
de comisiones.

@ Clientes

GeneralesT Correo T Cartera TConEcmsT Gerenda T Otros T FormamsT Anticipos]

Tipo de Cliente [oTR () [TTP0 DE CLIENTE POR DEFECTO

Segmento [oTROS @otros
Ubicacidn Geografica [040101 (@0NIveL 4 SUBNIVEL 1 DETALLE
Pais [077 @ [panamas
Divisign Politica 5705001 (&) [wepeErm

Cédigo Ciudad |0TR05
Uso Libre |

El siguiente paso es configurar por cada vendedor y tipo de cliente una tabla de recaudo como en la
siguiente tabla:

Vendedor Recaudador Tipo de Cliente Rangos de Dias de vencimiento
Carlos Pacheco 0-30 30-60 60-90
Distribuidores 2%
Comerciantes 5% 3% 3%
Otros 1% 1% 1%

Victor Sanchez

Distribuidores 3% 2.5
Comerciantes 2.5% 2%
Otros

Si por ejemplo el vendedor recaudador Carlos Pacheco realiza una venta a un cliente el cual pertenece al
tipo de cliente Comerciantes y logra recaudarla a 35 dias de vencimiento, este vendedor tendria una
comisién de 3%.

El siguiente grafico muestra la ventana de captura para la configuraciéon de este tipo de calculo de
comisiones.

Inventario — Médulo de Comisiones
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@ Comisiones - Recaudo Tip Cli / Vend

@ Recavdo Tip Cli / Vend

=& =

QeEee®

Tipo Cliente | Q@]
Yendedor | @|
T abla de porcentajes (%] de comision sobre el recaudo
| Dialnicial(>=] Dia Final [ < ] % Comision |

v Tipo de Cliente: Digite el cédigo del tipo del cliente o selecciénelo de la ventana de

ZEUS(®) — Localizar ptesionando clic sobre el botén de ayuda

@ o latecla “F4”.

V' Vendedor: Digite el c6digo del vendedor o seleccionelo de la ventana de ZEUS(®) — Localizar

@ o 1atecla “F4”.

presionando clic sobre el botén de ayuda

Los anteriores datos deben ser digitados para poder filtrar la informacién de la cuadricula en la cual se
alojaran los intervalos de dfas y porcentajes de comision. Inicialmente se encuentra sin registros y para

poder ingresar un registro se debe presionar el botén Nuevo y posteriormente llenar los campos del

intervalo como se muestra en el siguiente grafico:

E Comisiones - Recaudo Tip Cli / Vend

@ Recavdo Tip Cli / Vend

ol & ]

Qree®

Tipo Cliente |0TR

@|TIPD DE CLIENTE POR DEFECTO

Vendedor |FP

@ |Fabian Pallares

Tabla de porcentajes [#%] de comision sobre el recaudo

Dialnicial [ »=] DiaFinal[ < ] % Comigion
0 30 10.00
30 EO 700
0 g0 300
i 90 9593999 I

Para Eliminar un registro del intervalo presione el boton Elminar , posteriormente para que los

cambios queden grabados presione el boton Guardar ® .

VA zeux
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1.5 PARAMETROS DE COMISION POR DESCUENTO VS.

VENDEDOR

RECAUDO POR

Es un tipo especial de cilculo de comisiones para aquellas empresas comerciales donde existe un
acuerdo pactado con los vendedores, controlando que tan flexible pueden ser los descuentos en las
facturas y los dias de pagos de facturas de acuerdo a cada vendedor, manteniendo un equilibrio del
porcentaje de comisién y el cruce del descuento vs los dias de recaudo.
Al entrar a esta opcién el sistema nos despliega la siguiente pantalla:

2/ Comisién Dcto vs Recaudo

Q@

VYendedor |FF' @3 |Fabian Pallares
Descuento Descuento Dia vencimiento Dia vencimiento  Comision
Inicial Final inicial final Aplicada
0.00 | 0.00 0 0 0.000
Comigign Dcto vs Recaudo
FangoDescuento »=0<15
b| >= 000< 10.00 20

Para Ingresar Informacién de Parametros de Comision por Descuento

Los datos solicitados por el sistema son:

AN NI NN

Descuento Inicial : Digite el % de descuento inicial.

Descuento Final : Digite el % de descuento inicial.

Dia vencimiento Inicial : Diligencie el dia de vencimiento inicial
Dia vencimiento final : Diligencie el dia de vencimiento final
Comision aplicada : Ingrese el % de comision que se le aplicara a las facturas que cumplan con

las condiciones de Descuento y Dias de vencido.

Una vez diligenciada esta informacién presione el boton Guardar .

Descuento Descuento Dia vencimiento

Inicial Final inmicial final

Dia vencimiento

Comisian
Aplicada

20.00 | 30.00 |

70 |

30

Para Eliminar Informacion de Parametros de Comisién por Descuento

3.000

Si desea eliminar un intervalo de la tabla, debe dar doble clic en el registro deseado. En ese momento el
sistema coloca la informacion seleccionada en la parte superior de la pantalla y puede proceder a

. , .. B
seleccionar el boton E/zmme.

V2 zeux
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Para Copiar Informacion de Parametros de Comision por Descuento

Es posible copiar la informacién de otro vendedor por medio del botén Procesar @ , el cual permitira
escoger el vendedor del que se desea copiar los datos y automaticamente los cargard en la ventana
actual.

1.6 PARAMETROS DE COMISION POR RENTABILIDAD VS. RECAUDO POR
VENDEDOR

Esta funcionalidad corresponde a un tipo especial de calculo de comisiones para aquellas empresas
comerciales donde existe un acuerdo pactado con los vendedores, controlando que tan flexible pueden
ser la rentabilidad en las facturas y los dias de pagos de facturas de acuerdo a cada vendedor,
manteniendo un equilibrio del porcentaje de comisiéon y el cruce de la rentabilidad vs los dfas de
recaudo.

Al entrar a esta opcion el sistema nos despliega la siguiente pantalla:

/>/| Comisién Rentab vs Recaudo @ @

Vendedor |FF' @1|Fabian Pallares
Rentabilidad Rentabilidad Dia vencimiento Dia vencimiento  Comision
Inicial Final inicial final Aplicada
8.00 | 10.00 i i3] 0120
Comigion Dcto ve Becaudo
R angoR entabilidad »=04¢35 »=35445 +=45 < B0 »=k0< 90 »= 90 ¢ 999
»= 000« 800 1] 1] 1] 1] 0
B| = 800< 1000 niz 1] i 0.004 0

K 2

Para Ingresar Informaciéon de Parametros de Comisién por rentabilidad vs. Recaudo Por
Vendedor:

Los datos solicitados por el sistema son:

Rentabilidad Inicial : Digite el % de Rentabilidad inicial.
Rentabilidad Final : Digite el % de Rentabilidad inicial.

Dia vencimiento Inicial : Diligencie el dfa de vencimiento inicial
Dia vencimiento final : Diligencie el dia de vencimiento final

AN NN

Inventario — Médulo de Comisiones
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V' Comisién aplicada : Ingrese el % de comisién que se le aplicar a las facturas que cumplan con
las condiciones de Descuento y Dias de vencido.

Una vez diligenciada esta informacién presione el botén Gﬂam’mo.

Rentabilidad Rentabilidad Dia vencimiento Dia vencimiento  Comision
Inicial Final inmicial final Aplicada

| 8.00 | 10.00 | 0| 35 | 0120

Para Eliminar Informacién de Parametros de Comision por Rentabilidad
Si desea eliminar un intervalo de la tabla, debe dar doble clic en el registro deseado. En ese momento el
sistema coloca la informacién seleccionada en la parte superior de la pantalla y puede proceder a

. , .. -
seleccionar el boton E/zwmmo.

Para Copiar Informacién de Parametros de Comisién por Descuento

Es posible copiar la informacién de otro vendedor por medio del botén Procesar @' , el cual permitira
escoger el vendedor del que se desea copiar los datos y automaticamente los cargard en la ventana
actual.

1.7 CONFIGURACION DE VENDEDORES

Esta opcién permite configurar el comportamiento del calculo de las comisiones y todo lo referente a
las afectaciones contables de cada vendedot.

@ Comisiones - Configuracion de Vendedores EI =] @
@ Configuracion de Vendedores (B (&) (=) (H)

Cédigo || @:

Nombre |

Lalculo de comisiones T Datos contables
% Distribucion % Tipo de factura
Venta Recaudo De Contado A Crédito
0.00 0.00 [ 0.00 0.00

Items de los articulos

" Grupos [~ Tabla de % Rentabilidad
" Articulos

" Lineal 0.00 % de Reduccidn 000

Items de los conceptos

" Conceptos [~ Tabla de % Rentabilidad

" Lineal 0.00 % de Reduccidn 0.00

Clasificacion de vendedores

Clasificacién | @

Adicionales

" Tabla de % de D to vz R do G |

[~ Tabla de % de D to vs B do por ded.

[~ Tabla de recaudo de Vendedores v& Tipo de Clientes
[~ Tabla de % de Rentabilidad vs Recaudo por vendedor

Fig. 12 Configuracién de vendedores

Inventario — Médulo de Comisiones
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HEs importante mencionar que los vendedores son creados en maestro de vendedores del menu
Maestros. Aqui en esta opcién se actualizaran los datos del vendedor que tengan relacién con la

configuracién de comisiones.

Al entrar a esta opcion el sistema despliega una pantalla la cual esta dividida en dos pestafias (Calculo de

Comisiones y Datos Contables)

CALCULO DE COMISIONES

Ciddigo: Digite el cédigo del vendedor o selecciéonelo utilizando el botén de ayuda @i

Para entender claramente la definicién anterior se debe tener en cuenta que la

v

V' % Distribucion: Define que distribuciéon en potcentaje entra en juego para la venta y para el
recaudo.
comisioén por venta es la que asume el sistema como ganada al momento de ejecutarse la venta
y la comisién por recaudo entra en juego con la tabla de recaudo ésea que puede ser castigada.

v’ % Tipo de factura: Brinda la posibilidad de puntualmente tener un porcentaje de comisién
basdndose en el tipo de factura, esto quiere decir que se puede tener un porcentaje de comision
para facturas de contado y otro valor para facturas a crédito.

v

Ttems de los articulos: Es el ntcleo de la configuracién para el calculo de la comisién de un
vendedor cuando se estin facturando articulos. Se debe revisar el origen del porcentaje de
comisién (Grupo, Articulo o Lineal), si se activa Grupo, el sistema buscard el porcentaje de
comision en el grupo del articulo.

FZ 6rupos Qeeeee®

Grupo | @ |
Descripcidn
Grupo Padre | @ |

Nro Hijos 0 [ Esvirtual (Lo componen elementos de otros grupos)

T Cadigos de Informacian

Complemento Costo venta ’—@
complemento I¥A compras ’—@
Complemento Centro Costo ’—@

Complemento Inventario x Entregar ’7@
complemento I¥A consumo ’—@

Configuracién Basica

Complemento Inventario @
Complemento Ingreso @

complemento IVA ventas @

Compl I iv Remisionado | @

© ! Finalr:ll:gi:zuE[r)l Com, | @

(e Complemento Devolucion Yentas ’—@
complemento_1VA devolucidn ventas Q)

[~ Mo Aplicar Ajuste Inflacién Comisign
Paitida ,— @ Porcentaje de comision ’7
Contrapartida l— @ Cuenta de provisién ’—(‘}:
Complemento Impocon Compras | @3 Ci I ] D 16 Cnmplas‘ @3
Complemento Impocon ¥entas ’— @: Compl; Imp D i6n Venltas ’—@
Devolucion Por Garantia ’— @ Provision Garantia ’—@

Configuracion del I¥A
Auziliar VA

% IVA [ Tipo

Si activa la casilla Articulo el sistema lo obtendra del maestro de articulo.

V2 zeux
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VA Articulos QRARLERE®

Cédigo|] @

=/

Descripcion

Descrpcion Otro
Idioma

Grupo ‘ @l
Orden Lote [PROMEDIO ~| Tipo Atticule [ =~
Estado [PRODUCTO TERM > | Presentacidn | 4|

[ Opeiones especialesT INC T Cadigos de ]

Inforrnacidn
. 2 Frocesos
Tridades de Medida Mhicaciones Carnbio de cadmasT E T Trpo Documerta
Datos Generales T Cuentas Avficulos T Diros T Sustitutos Diatos Ventas T Cuentas Irmpuestos

Datos Puntos de Reorden y Costo

T. Reposicion| 000 Stk Mazximo | Dog = CuadlBod
Frec_Compra 'W Demanda[UlDias]’W

Dias Max In¥ 0.00 Factor Seguridad 0.00 [02] BODEGA SUMINI
Dias Min Inv 'W Pto. Reorden ,W 103] PAPELERIA =

Permitir Cantidades sin

Stk Minimo ,W Costo Promedio lw - costo
Cadigos para ion de Inf el f
1er. Cad Externc 1er. Grupo Externo @
’— 2do. Grupo Externo ’7®

-

Datos Produccion

El producto no se debe H_abilila! para
. . %) | [ tener en cuenta en Ios_ - dlsppslllvos
Linea Produccidn C calculos para aprobacidn. moviles

Datos Modulo Comisidn

% Comisidn 0.00

Imporntaciones

uenta Provision @ P_Arancelaria @ -

Madificar cantidad oo o e

[~ en Alistamientos por Defecto @

por verificacion

Y por dltimo si activa Lineal se debe digitar el porcentaje de comisién en el campo Lineal.

el
monitor de productos y servicios

=

Inventario — Médulo de Comisiones
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@ Configuracion de Vendedores

OJOLIC)

Ccédigo [FF @

Hombre |Fab|an Pallares

LCalculo de
% Distribucion
Venta

Recaudo

T Datos contables

% Tipo de factura

De Contado A Crédito

50.00

Items de los articulos

" Grupos
" Articulos
% Lineal

Items de los conceptos

" Conceptos

* Lineal

3.50

Clasificacion de vendedores

50.00 | 100.00 100.00

[~ Tabla de % Rentabilidad

% de Reduccion 100.00

[” Tabla de % Rentabilidad

% de Reduccion 100.00

Clasificacién |

Adicionales
[~ Tabla de % de D

@]

vs R do G |

| Tablade % de D

ded

vz Ri do por

[~ Tabla de % de R

[ Tabla de recaudo de ¥endedores ¥s Tipo de Chentes

d ded,

d s R

por

V' Tabla % Rentabilidad (Items de los articulos): Cuando un vendedor se le configura esta casilla, el
sistema asume que el origen del porcentaje de comision serd obtenido de la tabla de intervalos

de rentabilidad.

v’ Porcentaje de reduccion (Ttems de los artienlos): Es un valor que es utilizado para castigar o premiar los
calculos de comisién, su valor debe ser en términos porcentuales, por ejemplo si se quiere
castigar un vendedor especifico para la siguiente liquidacién se debe colocar un valor menor
que 100 y mayor que cero, de lo contrario si lo que se quiere es premiar se debe colocar una

valor mayor que 100.

V' Items de los conceptos: Es el nicleo de la configuracién para el cilculo de la comisién de un
vendedor cuando se estan facturando conceptos. Se debe activar el origen del porcentaje de
comisiéon (Conceptos o Lineal), si se activa Conceptos, el sistema buscara el porcentaje de
comisiéon en el maestro de conceptos.

@ Conceptos

Tipo de Concepto

Configuracion - Servicios

| =]
Categorias

@]
Mostrar en cuerpo (formato) r
Mostrar en total (formato) r
Manejo de Descuento u
Manejo de IVA r

Configuracién Precio

Precio General 0.00
Precio )
Formulado @

Categoria - Movimiento Externo

| =]

QLEePReEERe®

Datos Generales T Defaults T Médulos
Otros Datos
% de comisidn oo % de Costo 0.00
Costo Fijo 0.00 Provisién @

La comigién de este servicio es el pago total recaudado [

Ordenes de produccidn

B Ci tida Actividad
5 \ @
Tipo de Otros - Exige maquina [
Costos
Concepto @:
Contrapartida ‘

POS [Puntos de Yentas)
™ Permitir utilizar conceptos en documentos cargos y pagos

@)
@

Cuenta de Ingreso |

Cuenta de Costo |

VA zeux
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Y por dltimo si activa Lineal se debe digitar el porcentaje de comisién en el campo Lineal.

@ Configuracién de Vendedores @ @ @.

Cédigo [FF &

Nombre |Fahian Pallares

LCalculo de isi T Datos cantables
% Distribucion % Tipo de factura
Venta Recaudo De Contado A Crédito
50.00 50.00 | 100.00 100.00

Items de los articulos

" Grupos [~ Tabla de % Rentabilidad
" Articulos

& Lineal ,7350 % de Reduccion 100.00

Items de log conceplos

" Conceptos [~ Tabla de % Rentabilidad

[(; Lineal ,7350 l % de Reduccitn 100.00

Clasificacion de vendedores

Clasificacién @

Adicionales

[~ Tabla de % de D\ vs R do G |

[~ Tabla de % de D to vs B do por ded
[~ Tabla de recaudo de Yendedores vs Tipo de Clientes
[~ Tabla de % de R bilidad vs R do por ded:

V' Tabla % Rentabilidad (Items de los conceptos): Cuando un vendedor se le configura esta casilla el
sistema asume que el origen del porcentaje de comisién serd obtenido de la tabla de intervalos
de rentabilidad. Para calcular el porcentaje de rentabilidad, una variable fundamental es el
costo y cuando se factura un concepto no hay manera de saber este valor, entonces se debe
estimar el costo llenando el campo % de costo del maestro de conceptos, este valor indica que
porcentaje del valor facturado se asumira con costo.

v’ Porcentaje de reduccion (Items de los conceptos): Ess un valor que es utilizado para castigar o premiar los
calculos de comisién, su valor debe ser en términos porcentuales, por ejemplo si se quiere
castigar un vendedor especifico para siguiente liquidacién se debe colocar un valor menor que
100 y mayor que cero, de lo contrario si lo que se quiere es premiar se debe colocar una valor
mayor que 100.

V' Adicionales: El sistema tiene dos formas especiales de calcular las comisiones, una de ellas es
basandose en la tabla de descuentos vs. recaudo y la otra es basandose en la tabla de intervalos
de dias por vendedor y tipo de clientes ambos explicadas antetiormente.

DATOS CONTABLES

El sistema ademas de calcular las comisiones y si el usuario lo desea, puede realizar los documentos de
provision de la comisiéon y pago de la comisién. Al seleccionar esta pestafia el sistema muestra la
siguiente pantalla:

Inventario — Médulo de Comisiones
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LCalcula de comisiones ]I Datos contables
Cuentas de provision de comisiones
Gasto | @|
Provision | @|
Pagos
CxP| @
CxC| @
Diasz vence ,70 Referencia
Cliente| Q.Zl
Proveedor | @l

Complemento de las cuentas que identifican al vendedor contablemente

Augiliar | @: |
Centro Costo | @3 |
Tercero | @Z |

Datos Ndmina

Codigo Concepto Pago | |

Concepto Descuento | |

Provision de comisiones: Es un documento que consiste en causar el gasto del valor de la comision
que no necesariamente es el valor que se piensa pagar a los vendedores pues es posible que estos
pierdan parte de la comisién por los dfas de recaudo. Su afectacién contable es algo parecido a:

Débito Crédito
Gasto XXXX
Provisién XXXX

Pagos de Comisiones: Es un documento que consiste en causar el pago real del valor de la comisién.

Débito Crédito
Provisién XXXX
CxP/CxC XXXX

Si el sistema esta configurado para que se pague la comisién cuando los clientes hayan cancelado las
facturas, existe la posibilidad que en un mes cualquiera estos dos comprobantes sean completamente
distintos, esto se presenta cuando el mes de la fecha del recaudo es distinto al mes de la fecha de la
factura.

Para el buen funcionamiento de estos dos documentos anteriormente mencionado, se deben configurar
los datos contables de los vendedores.
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@ Configuracion de Vendedores @ @ @

cedigo [P @
Hombre [Fabian Pallares
Laleulo de comisiones Il
Cuentas de provision de comisiones
Gasto | (Y]
Provision | (Y]
Pagos
Cxp| =Y
cxc | =Y
Dias vence ,70 Referencia ’—
Cliente| M|
Praveedor | =Y
Complemento de las cuentas que identifican al vended
Al (]
Centro Costo| @
Tercera| @
Datos Némina
cédige[ ConceptoPago [ |
Concepto Descuente | |

Cuentas de provision de comision: Son las cuentas requeridas para la realizacion del documento de
provision.

V' Gastos: Digite el codigo contable para el registro del gasto de la comisién o selecciénelo de la

ventana de ZEUS(®) — Localizar presionando clic sobre el botén de Ayuda @ 0 1la tecla
C(F4’7‘

v’ Provision: Digite el codigo contable para el registro de la provision de la comision o seleccionelo
de la ventana de ZEUS (®) — Localizar presionando clic sobre el botén de Ayuda @ 6 la tecla

“F4”.

Pagos: Son las cuentas requeridas para la realizacién de los documento de pago de la comisién. El
sistema cuando elabora el documento de pago utiliza la cuenta “CxP” haciendo un crédito y si no es un
pago sino un descuento utiliza la cuenta “CxC” haciendo un débito. Como estas cuentas son de cartera
y requieren datos adicionales como el cédigo del cliente o el cédigo del proveedor y la fecha de
vencimiento es necesario llenatlos si se piensa realizar este documento.

Complemento de las cuentas que identifican al vendedor contablemente: Estos datos son
utilizados si por ejemplo si la cuenta de gasto de comisién o la cuenta de provision de la comisién son
2 (13

cuentas con atributo especiales tales como “maneja centro de costo”, “maneja auxiliar abierto” o
“pagos a terceros”, el sistema se encargara de utilizar estos valores cuando detecte atributos especiales.

Datos Nomina: Los resultados del pago de la comisién pueden ser ejecutados con el documento de
pagos de la comisién ya anteriormente mencionado o puede utilizar la exportaciéon a la némina, pero
para ello deben estar configurado los datos del cédigo del vendedor como empleado en la nomina y los
conceptos de némina utilizados para cuando es un pago y para cuando es un descuento.

1.8 CLASIFICACION DE VENDEDORES
Los vendedores pueden ser asignados a una clasificacién al momento de ser configurados, cada

clasificacion estd compuesta por un codigo, nombre y el nimero de periodos de recaudo de comision,
que aplicara para los vendedores segun la clasificacion.
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@ Maestros

@ Clasificacion de Vendedores
Cadigo "327@

(=]
ere@®

Hombre |\-"ended0res Externos

No de periodos de recaudo de comision 300

Para crear una Clasificacion de un Vendedor
1. Ingrese los datos solicitados por el sistema

a. Cddjgo: Digite el cédigo de la clasificacion.
b. Nombre : Digite el nombre asignado a la clasificacién.

c.  No de Periodos de recando de Cormision.

2. Presione click en el botén Guardar .

Las clasificaciones creadas se utilizan al momento de configurar el vendedor en la opcion llamada

“Configuracion de 1 endedores”.

Clazificacion de vendedores

Clasificacidon |I:|2 @3 |‘Jendedures Externos

1.9 LIQUIDAR COMISIONES

La liquidacién de Comisiones es la opcién que se encarga del proceso de calcular la comisién para cada
uno de los vendedores y verificar en la contabilidad las facturas que fueron canceladas en un periodo

especifico.

@ Comisiones - Liquidacion de Comisiones

@ Liquidacién de Comisiones

Periodo Anterior

Inicial Final

DIELH10)

Inicial Final

Periodo Nuevo

2011/08/01 -| |2011/08/31 ~|

12011/09/01 +| {2011/10/01 ~|

Nuestro sistema asi como puede liquidar un mes en especifico, también puede liquidar intervalos de
difas, brindando la posibilidad de liquidar quincenalmente o hasta semanalmente. Para liquidar un
periodo debe dirigirse a la pestafia Periodo Nuevo y digitar la fecha inicial y fecha final del periodo y y

luego presionar el boton Gﬂardm. Despues de la primera liquidacién solo se activard el campo
fecha final de la pestania Periodo Nuevo porque el sistema automaticamente asigna la fecha inicial igual

al siguiente dfa del periodo anterior.

1.10 MODIFICACION DE LA COMISION

VA zeux
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Hsta opcion se encarga de la modificacién de los resultados de la liquidacién de una factura en
particular. En ella se muestra la distribucion de la provision de la comisién como también que fraccion
de la comisién se debe cancelar.

¥Z4 Comisiones - Modificacién de Comision ol = ==
T e s s
@ Modificacién de Comisién (& @ @
Consecutivo 5304 @ 86 |uuuugg112u Aplicacion |Invenla|in v Contabili [Factura de Yenta
Vendedor [Fp |Fabian Pallares No [Facturas 51130
[~ Lacomisién es el pago de la cuota
Datos de Factura Datos de provision de comision Devoluciones
Factura 1.540.00 Provision venta 65.45 Provisién venta 0.00
Costo 562.88 Provision recaudo 65.45 Provision recaudo 0.00
Venta 1.540.00 Total provisién 130.90 Total provision 0.00
Utilidad 977.12 % Comisién [z 50n00r] 130.90
Dbligaciones a la fecha
Obligaciones venta 0.00 Comisiones perdidas 0.00
Obligaciones recaudo 0.00
Adicién 0.00 Valor pagado 0.00
Total obligaciones 0.00 saldo 0.00
Pagos
Fecha Fte | Documento | Yalor Recibo Camision Comision Dias Dias #Pano | %Castigo | 2DCTO | %Co
pago Perdida “encimignta | Factura DCTg
Ll | ]

Para modificar el resultado de la liquidacién de una factura primero debe seleccionar dicha liquidacion.
Esto se hace mediante la utilizacién del botén Ayuda Q@ 6 presionando la tecla F4, a continuacién

puede modificar el porcentaje de comision que el sistema utilizé en la liquidacion y presionar el boton

Guardar==". En ese momento el sistema liquidara solo la factura seleccionada.

1.11 ESTABLECER PAGOS POR VENDEDOR

Esta funcionalidad del sistema se encarga de modificar el valor que efectivamente se pagard a los
vendedores como resultado de una liquidacién anterior. Inicialmente después de una liquidacién el
sistema asume que se pagara toda la comisién ganada por los vendedores.

@Comisiones—EstablecerPagos = ===

@ Establecer Pagos @ @

2011/08/01 - 2011/08/31  ~|

Vendedor |FP @3 |Fabian Pallares Periodo

Facturas
I Perindos I Ident I Fle I Documenta I Dbligaciénl Total F’agadol Saldol Adicwénl Valorl
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V' Vendedor: Digite el codigo del vendedor al cual desea modificarle el pago o seleccidnelo de la
ventana de Ayuda.
v Periodo: Seleccione el periodo de las facturas que desea modificarles el pago.

Automaticamente se filtraran en la cuadricula las facturas del vendedor seleccionado en un periodo
especifico y solo se podra modificar la columna “valot” que entre otras cosas solo permite modificarla
por un valor menor que el calculado por la liquidacién.

1.12 COMISIONES COMPARTIDAS

Esta opcién resuelve la necesidad de aquellas compafifas donde las comisiones de una venta especifica
es compartida entre varios vendedores.

Esto se logra asignandole a las facturas que se deseen compartir los vendedores y sus respectivos
gra asighand s q y
porcentajes de distribucién como en la siguiente tabla.

Factura Vendedor %
Fuentes Documentos
16 0100000059 Carlos Duarte 40
Miguel Morales 60
16 0100000062 David Correa 40
Miguel Morales 60
16 0100000065 Miguel Morales 100

La tabla anterior muestra que la factura “16-0100000059” es compartida entre dos vendedores y que el
vendedor “Carlos Duarte” tendria 40% del valor total de la comisién asignada a esta factura y el
restante 60% es para “Miguel Morales”.

El siguiente grafico ilustra la ventana de captura:

@ Comisiones - Comisiones Compartidas EI'E'@
@ Comisiones Compartidas @ @ =),
Documento [UN  |00000DD07E
Wendedores
endedor Maombre Porcentaje | ~
¥ |00 OFICIMA 0.00
iy} prueba 0.00
123 pruebas 0.00
AL ANDREA LEAL 0.00
A ALFREDO MENDOZA CABRALES 0.00
BE BLANCA BARRIOS 0.00
Ch CLARA ARCE 0.00
CE CARMELD ESPITIA MARTINEZ 0.00
[l DAYDIANA JIMENEZ 0.00
DR DaviD E. HAMOS BUSTAMANTE 0.00
EL EM& LUZ LEON MARTINEZ 0.00
FF Fabian Pallares 100.00
FR FANNY RODRIGUEZ CASTANEDA, 0.00
IC INGRID CABRERA PEREZ 0.00
JB JORGE JAVIER BELERID DSPIND 0.00
JE JESUS OLIER 0.00
JG JOSEFINA GOMZALES 0.00
JH JHOM MEDIMNA 0.00
Jo JUAN CARLOS OTOYA 0.00
JP JORGE PEREZ 0.00
JR JULIO CESAR RUIZ VERGARA 0.00
i JHOM ALEJANDRO RaMIREZ GOMEZ 0.00
LC LUZ MARY CORDOBA 0.00
[ul:] ORLANDO BANGUEZ FIflA 0.00 -
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Se debe digitar la fuente y el documento de la factura la cual se quiere compartir la comisién. En ese
momento el sistema muestra en la pantalla todos los vendedores creados en el sistema y el vendedor
asociado a la factura tendra por defecto 100%, el sistema valida antes de guardar los cambios de la
distribucién que la suma de todos los porcentajes de igual a 100%.

1.13 PROVISION DE LA COMISION
Esta opcién del sistema se encarga de elaborar el documento de provisiéon de la comisién, los valores
que el sistema utiliza para la afectacién de la cuenta de gasto son los valores de la liquidacién asumiendo

que el vendedor ganara toda la comision.

El siguiente grafico ilustra la ventana de creacién del documento:

2 Comisiones - Provisién de la Comisién o] @ |z
@ Provision de la Comision @ @ @ @
Periodo (2011/08/01 - 2011/08/31 - Estado]
Fuente [ | Serie | =] Comprobante [ (@ Fecha [2014/0513 +|

v' Periodo: Seleccione el periodo sobre el cual desea realizar la provision de la comision.

v Fuente: Seleccione la fuente correspondiente para la generaciéon del documento contable. El
sistema solo le mostrara las fuentes asociadas al tipo de documento Provisién de Comisiones.

V' Serie: Escoja la serie asociada a la fuente selecciona.

v Fecha: Corresponde a la fecha en la cual quedara generado el documento contable.

Se puede realizar solo un documento de provision por periodo liquidado y el sistema valida que no se
elimine la liquidacién de un periodo si tienen documentos de provision realizados.

Para guardar el documento presiones Click en el botén Guardar que se encuentra en la barra de
herramientas.

Para revertir el documento generado presione click en el botén Eliminar.
1.14 COMPROBANTE DE PAGO DE COMISIONES

Hsta opcién se encarga de elaborar el documento de pago de la comision, los valores que el sistema
utiliza para la afectacion de la cuenta de cartera (CxP/CxC) son los valores de la liquidacién de facturas
afectadas en los recibos de caja (fuentes de recaudo) del periodo liquidado.

2 Comisiones - Comprobante de Pago de Comisiones o] = 3]
@ Comprobante de Pago de Comisiones @ @ @ @
Periodo (2011/08/01 - 2011/08/31 - Estadol
Fuente [ =] Serie | =] Comprobante [ (@ Fecha |2014/05/13 +]

v’ Periodo: Seleccione el periodo sobre el cual desea realizar el pago de la comisién.
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V' Fuente: Seleccione la fuente correspondiente para la generacién del documento contable. El
sistema solo le mostrara las fuentes asociadas al tipo de documento Pago de Comisiones.

V' Serie: Escoja la serie asociada a la fuente selecciona.

V' Fecha: Cotresponde a la fecha en la cual quedara generado el documento contable.

Se puede realizar solo un documento de pago por periodo liquidado y el sistema valida que no se
elimine la liquidacién de un periodo si tienen documentos de pago realizados.

Para guardar el documento presiones Click en el botén Guardar que se encuentra en la barra de
herramientas.

Para revertir el documento generado presione click en el botén Eliminar. .

1.15 EXPORTAR A LA NOMINA

Esta opcién permite exportar a la némina el pago de las liquidaciones de comisiones. El sistema genera
un archivo plano el cual es utilizado por Zeus ® Nomina.

P2 Comisiones - Exportar Comisiones a Némina o = =

@ Exportar Comisiones a Nomina @ @

Aticulos Requeridos
Cod Mémina ‘ Centro Costo | Tipo ‘ Concepta | Detallz Walor

Para iniciar el proceso de exportaciéon a la némina debe seleccionar el periodo y posteriormente
presionar el botén Guardar =", El sistema mostrard una ventana con la informacion que exportara.

Posteriormente presione el botoén Exportar ®, el sistema le preguntara la ruta donde se guardara el
archivo para luego ser utilizado por el programa némina.
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